INSCRIPTION BFM ACADÉMIE 2017 – SAISON 12
L’ENTREPRISE

* Nom de l'entreprise : 

Date de création de l’entreprise (et du début d’activité commerciale si différent / vous devez avoir moins de 3 ans d’existence) :

Associé, n° 2/adjoint ? :

Actionnaires + parts du capital :

Effectifs :
Perspectives d'embauches :

Résultats (CA, profits ou / vous devez avoir un CA inférieur à 2M°) :

Perspectives à 1 ou 2 ans

* Que vendez-vous ? (le plus limpide possible) : 

Qui sont vos clients ? :

Combien en avez-vous aujourd'hui ? :

Qui sont vos concurrents ? (directs ou indirects) :

Quelle a été votre principale difficulté à surmonter ? :

(Résistance des proches, manque de fonds ou de place, lourdeurs administratives…) 
Qu’est-ce qui pourrait causer votre échec ?
Qui a été votre principal soutien ? : 

D'où sont venus les premiers euros, ceux qui ont permis le lancement ? :

L’ENTREPRENEUR

Avez-vous failli renoncer ? Si oui pourquoi ? :

Quelques infos pour raconter :

- votre parcours de formation (initiale, continue) :
- votre parcours professionnel avant la création de cette entreprise :
Ce qui vous plaît le plus et le moins dans ce que vous faites ? :

* Votre principal trait de caractère :

Vos points forts (valeur ajoutée, différenciation) et points faibles ? 
* Le don que vous aimeriez avoir ? :

Vos ambitions d'ici 12 à 24 mois 
(Plus de clients, appel au marché, recrutements, concours Oseo, campagne de communication...) :
Si vous aviez 50 secondes pour convaincre un client, un investisseur, un futur collaborateur, un journaliste, un partenaire… 
Que diriez-vous ? :
Et enfin, pourquoi devrait-on vous inviter à la BFM Académie ? :
Les informations précédées d’un astérisque * dans ce doc seront mis en ligne sur 

BFM Business.com

